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Evitando que seu produto morra antes mesmo de nascer!
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ANTES DE MAIS NADA,

PRAZER!

DIRETORA DE PRODUTOS E MARKETING
EMOTION STUDIOS

Publicitaria
MBA em Marketing e MBA em Negocios & Projetos |
Mestrado em Inovacao e Empreendedorismo Tecnolé
Co-Founder +5 Startups

Mentora de Startups

Professora de Graduac¢ao e P6s-Graduacgao (PUC MG, IGTI, UniBH, Cotemig)
1° Lugar DemoDay Trends

1° Lugar Regional Start Up Programme Porto

Melhor Tese de Inovacdao e Empreendedorismo

InovacdoTecnoldgica Empreendedorismo NegociosDigitais UXDesign
ServiceDesign StartupStudio Marketing Digital

@polianagpires
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PROCESSO DE |[¥:\\ie2v )1 3\\ike] DE PRODUTOS

MARKETING

DESDE A DECADA DE 50

Criar materiais da marca
e inicio da defini¢cdo de
posicionamento

N N BN BN N S BN BN N B

Contratar agéncia
Criagdo de teaser (Early
buzz)

Criar demanda
Lancar
Esforcos de marketing

VENDAS

Contratar primeira
equipe de vendas

Escalar time e estrutura
de vendas

@polianagpires
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MAS EU JA

E SO LANCAR?
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StartuES Nao sao versdes

de grandes
empresas e possuem
recursos Imitados

necessitando de uma

nova abordagemfels
desenvolvimento de

produtos/servicos de
[felgnE}Mais barata @mais

rapidal

&
e e
»
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CUSTOMER CUSTOMER
DISCOVERY VALIDTION

CUSTOMER COMPANY
CREATION BUILDING

Pivot

SEARCH , EXECUTE

OPOR IDADE
DENTIFICADA

o
ao roduto (Valid

o cliente) Pri

@polianagpires




PORQUE ESTA ABORDAGEM?

Para fazer os melhor uso dos recursos limitados!



A VIDA E
MUITO
CURTA
PARA
CONSTRUIR
COISAS
QUE AS
PESSOAS
QUEREMI
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N6s usamos o [BFAWRYARVE[e]\\Rpara encontrar O
FRpldi{epliaeriid e \0]e] 0 mais rapido e rentavel possivel!

QD
PRODUTO/

<
MERCADO

SERVICO ‘F\_k,

@polianagpires




significa
encontrar respostas para as questoes:

Sua ideia resolve um problema? Qual?
Ha mercado para isso?

Quem sao as pessoas que vao comprar seu
produto e quanto estao dispostas a pagar?

Por que as pessoas se importariam com seu
produto?

@polianagpires
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Tenho uma [elilyERkEE para

um negocio, vai ser otimo!

@polianagpires



Nenhum plano de
negocios sobrevive
ao primeiro contato
com o cliente.

Steve Blank

@polianagpires



SE VOCE TEM
PERGUNTADO
AOS AMIGOS
SOBRE A SUA
IDEIA E ELES

DIZEM QUE
GOSTAM |BISEAY
TENHO UMA

NOTICIA PARA
Vola=



GOSTAR
~ MESMO
: N oUlAPAGAR

suﬁ‘"‘w E
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SUAS HIPOTESES
NAO SAO
NECESSARIAMENTE
VERDADE. VOCE
PRECISA VAR
COM EVIDENCIAS|

@polianagpires
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...e muito bobos!
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NAO
FAZER AS

PERGUNTAS
CORRETAS
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PARA UMA MELHOR VALIDACAO

@polianagpires




? 6 COLOQUE

NO PAPEL O
CONCEITO
== DO SEU

PRODUTO
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COMO UM
CIENTISTAL
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FACA BOAS
PERGUNTAS!

@polianagpires



A\ AKBTAM

Lo e
T




V/ 7 THE )
'. DEVELOPER’S
" o m

O CLIENTE TEM O PROBLEMA E NAO A SOLUCAO
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GOSTAR DA
BIEINNAO E
QUE
COMPRAR

O SEU
PRODUTO!
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b STOP TALKING
| START.DOING

IT'S TIME TO ACHIEVE YOUR DREAM.
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MVPS PODEM SAIR CAROS!

VOCé precisa ser
criativo para
validar sem o
time de

desenvolvimento!

@polianagpires



Product Discovery
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[T SS S S SIS SIS (CTTTTTTT ST (T Ty

i Product Manager : i Product Designer : i Business Owner :

O O |
Product Execution

e

: Product Manager : : Product Designer : : Development Team :

O O R
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Product Discovery

Development Team

Ocupado
desenvolvendo
o seu MVP
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TIMELINE DE [»12513)\'A"e]R"A[\"{3\'se] DE MVP
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Momento em
que vocé esta
validando
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TIMELINE DE [»12513)\'A"e]R"A[\"{3\'se] DE MVP

N L Y (T Ty [T T T T T T T T T T |
1 . | . . . . . .
; i Concept &Design 1 1 StorySlicing | i Estimation | | Development Iterations (Sprints) i
i L —— ) S —— l \_____________-I e e e e e e e e e e e e 7
e >
i Momento em
i que vocé esta
i validando
v

Momento em

que vocé
AL estar

validando
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RELACAO ENTRE [»]E{e{0)¥/=:3% E ] 48 1%3:4%

Product Discovery

Worth Building? Worth Building? Worth Building?
Yes/No Yes/No Yes/No

Product Execution

-—— -

Release Release Release



Em esséncia, o processo funciona de forma R\

€0 -
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Para validar o seu

produto eu
aconselho uma série

de experimentos que
vao te ajudar a
Sistematicamente
refinar o seu
ejgelelBiNel cntes do
lancamentol
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VIDEO
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& Svmorers d aplicativo
Q do dia
MVP DE

L A N D I N G P AG E Um novo dia, um novo aplicativo: esse é o lema do Aplicativo do Dia.

A todo momento centenas de aplicativos novos para smartphones sdo criados.
Como ficar a par de tanta novidade? Como escolher o aplicativo certo para a
funcdo certa? Qual aplicativo € melhor? Qual é mais barato? Qual é mais
completo? Ndo seria 6timo se houvesse alguém para filtrar tanto contetdo e
mostrasse para vocé apenas o que realmente interessa?

E isso que nds fazemos!

Basta assinar 0 nosso servigo colocando seu e-mail na caixa abaixo e pronto!
Vocé recebera todos os dias uma dica de um belo aplicativo para seu
smartphone. E é claro que é totalmente de graca!

*

campo obrigatério

*

Para qual sistema vocé deseja receber dicas?

" Somente Android
 Somente iOS (iPhone, iPad, iPod)
" Android e iOS

Assinar
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Zappos@ reopne
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Pick a category
to shop from:

T'he world's largest shoe store featured brands.
£ WHAT WERE HEARING! & -

BOSIT( 2
Welcome to Zappos.com - the shoe store! We o TONIAN

Regster now & have a selection of over 100 brands to shop S
x 0 . )
¢ Save Moncy from! We offer FREE SHIPPING (U.S. orders 4 w 4
only) and NO SALES TAX. A
registared customars Live Customer Sﬂ'ﬂ“
@ Maon. = Frio 10am-6pm I'Sl
w Sat. 10am-Spms PST

Free Shoes! i‘-" L.B. Evms @

Congratulations to the November 24 winner,
Adriana Rodriguez of Oakland, CA

EASY TAXI B R 150 Ging eeay o FREE PAR OF SHOES up

year 2000!
Zappos Special:

To enter become a registered user or send an email . .

to freeshoes@zappos.com with your name and Free Shlpplng &
email address. A winner will be notified by email No Sales Tax
every Wednesday!

ETR o

womens dress  womenscagual  womeo's athigtic  mensdress  mes'scasual  men's athietic  kids
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N7 CONFERANCE Pebble: E-Paper Watch for iPhone and Android

by Pebble Technology

MVP CROWD

Home Updates [E§) Backers [FX) Comments EEIE) Q@ Palo Alto,CA € Product Design

SOURCE

68,929

backers

$10,266,845

twe|Ve - ; - pledged of $100,000 goal
thirty 0

\ & T seconds to go
. » PLAY
4 Project by
E Pebble
- Technology
—_— _ Palo Alto, CA

K First created - 59 backed

Ei Eric Migicovsky 858 friends




Storage mieten Minchen - lagerraum-micten-muenchen.de
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Intedligent Stora ge-f Gratis Ab holsbryice Crergasirale 927 - OF5 (8001950
Opers #0820

ZotLagor Seif Storage
Jrevews Sef Shorage Facity

MVP PRE-SELL

fotsaFesox

VALET STORAGE SERVICE FOR MUNICH

Google

Yeutsceh

self storage munchen




DICAS DE FERRAMENTAS

FORMULARIOS

B Google Forms lawnchrock

@ unbounce
< kickofflabs

> i¥

Rl -
b

2% SeedProd

LANDING PAGES

£ SurveyMonkey

opinionDbox

Typeform
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Lean validationfR8slgglprocesso continuofilggN«elagl=lde}

mas nao tem fim. Este processo ira continuar mesmo
apos voceé lancar o seu negocio.



@polianagpires

Poliana Godinho - eMotion Studios

THANK YOU!

l €Q DEVELOPER'S eMotion
® CONFERENCE Studtos

poliana@emotionstudios.com.br




